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Converterende content voor social media



Wie help je (doelgroep) en wat wil 
je met je content verkopen? 

(een product, dienst, of jezelf als 
expert of professional)
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1. Hoe meet je succes?
2. Content fouten die je wilt voorkomen
3. Wat is je sales proces?
4. Wat deel je?
5. Planning en uitwerken

Samenvatting 
content maken die 
converteert



Wat is je belofte?
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Verander hun gedachte en maak 
mensen klaar om te kopen (!)
Overtuigingen
JIJ bepaalt het verhaal
Wat moeten zij geloven dat waar is om business met jou te 
doen?
Dat JOUW systeem ...
De BESTE, snelste, makkelijkste, #1 manier, enige bewezen 
methode, eerste ...
Om RESULTAAT te krijgen
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Opdracht jouw belofte

Jouw (manier)

Is de (wat kun je claimen)

Om .. te krijgen (resultaat of transformatie)

Bijvoorbeeld: een online community is de 
snelste en makkelijkste manier om online 
relaties te bouwen. Zodat je een groep fans om 
je heen creeert die niet kunnen wachten om te 
kopen. Zonder tijd, geld en energie te 
verspillen. 



Wat is het belangrijkse onderwerp, 
jouw paraplu?
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Opdracht content 
onderwerp
1. Bepaal wat jouw belangrijkse onderwerp 
is, jouw paraplu.

2. Bedenk 5 onderwerpen die aansluiten bij 
jouw belofte, het belangrijkste onderwerp 
waar je content over gaat. Dit zijn de pijlers 
voor jouw content waar je vandaag content 
over maakt.
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1. Hoe meet je succes?
2. Content fouten die je wilt voorkomen
3. Wat is je sales proces?
4. Wat deel je?
5. Planning en uitwerken

Samenvatting 
content maken die 
converteert



5. Planning en uitwerken
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Content inplannen & review



www.welovecommunities.nl

Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Vraag: wat vind jij van...

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie -
storytelling

Storytelling. Relateer aan waar je klant nu staat. Laat zien dat je hen begrijpt. Laat weten 
dat het niet aan hen ligt en wat je in plaats daarvan kunt doen. Eventueel CTA voor opt-
in. 

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id - casestudy

Laat zien wat er mogelijk is door het succes van anderen te delen waar je doelgroep zich 
mee kan identificeren. 

Vrijdag Sales Facebook live LIVE: Doe een Facebook live over het onderwerp van deze week. Geef een aantal 
waardevolle tips / inzichten en deel een CTA naar je salesproces (bijvoorbeeld via je 
emailfunnel) of direct naar een salespagina. 

(Wat het beste werkt in je groep is het aanbieden van een laaggeprijsd product en 
daarna upsellen)

Zaterdag Engagement Leuk Vraag. Bijvoorbeeld. Zelfpromotie Zaterdag. Waar ben jij het meest trots op in je 
business? (geen links)

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 1: 
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Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Vraag: wat vind jij van...

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie -
storytelling

Verhaal over dagelijkse frustratie die je had toen je begon en waar je nu dankzij jouw 
methode of oplossing geen last meer van hebt.

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id – in de media

In de media: deel een artikel, blog post of als je in een podcast te gast was. Deel de 
belangrijkste inzichten om waarde te geven. Als het een audio is dan kun je bijvoorbeeld 
aangeven op welke minuut het interessant is voor hen.

Vrijdag Sales Facebook live LIVE: Doe een Facebook live over het onderwerp van deze week. Geef een aantal 
waardevolle tips / inzichten en deel een CTA naar je salesproces (bijvoorbeeld via je 
emailfunnel) of direct naar een salespagina. 

Zaterdag Engagement Leuk Vraag iets voor de leuk. Bijvoorbeeld: Deel een app of tool waar je echt niet zonder kunt!

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 2: 
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Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Hoe lang doe je al XYZ?

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie -
storytelling

Benoem een angst van jouw ideale klant. Waarom hebben mensen er last van. Wat 
betekent het echt en deel jouw verhaal of dat van iemand anders. Benoem ook wat het 
kost en wat het je oplevert als je deze angst loslaat. 

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id – quote

Deel een quote van jezelf uit je Facebook live en vraag wat je leden en/of volgers ervan 
vinden. Maak een mooi plaatje in Canva.

Vrijdag Sales Facebook live LIVE: Doe een Facebook live over het onderwerp van deze week. Geef een aantal 
waardevolle tips / inzichten en deel een CTA naar je salesproces (bijvoorbeeld via je 
emailfunnel) of direct naar een salespagina. 

Zaterdag Engagement Leuk Vraag iets voor de leuk. Bijvoorbeeld: Ik ben op zoek naar een leuk GIF-je om een succes 
te delen. Kun je me helpen door hieronder een GIF-je te delen dat jij zou kiezen?

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 3: 
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Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Dit of dat? Als het gaat over ... ben je dan meer een ... persoon of een ... persoon?

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie Deel 3 waarheden en een leugen. Denk goed na over welke waarheden je kiest en welke 
leugen. Focus op connecten, geleende autoriteit, het feit dat je ook maar gewoon een 
mens bent die dingen overkomt die jouw doelgroep ook overkomen. (Zie berichten 
bibliotheek voor mijn 3 waarheden en een leugen voorbeeld)

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id – omdraaien

Deel een inzicht. Adresseer belangrijke vragen die jouw ideale klant ervan weerhouden 
om actie te ondernemen. Laat ze ook zien wat er mogelijk is als ze dat wel doen.

Vrijdag Sales Autoriteit Deel een case study of interview met een klant van je. Als ze zich erin herkennen, 
kunnen ze naar XX pagina gaan om bijvoorbeeld een gratis kennismakingsgesprek aan 
te vragen of om direct te kopen.

Zaterdag Engagement Leuk Vraag iets voor de leuk. Bijvoorbeeld: Deel hieronder een leuk GIF-je dat staat voor wat 
jij doet. Laten we bij elkaar raden in welke branche diegene werkt. Degene die de 
meeste antwoorden goed heeft wint.

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 4: 



www.welovecommunities.nl

Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Polletje. Deel 4 opties voor bijvoorbeeld een titel van een training of product of dienst 
die je aan wil bieden. Gebruik niet de poll functie maar vraag ze het cijfer te delen. (voor 
meer engagement)

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie -
storytelling

Storytelling. Deel wat er nodig is om succesvol te zijn of een bepaald resultaat te 
behalen, benoem kenmerken van jouw ideale klant en waarom ze da resultaat hebben 
behaald. Tease alvast naar iets leuks wat eraan komt (bijvoorbeeld een gratis weggever 
of het product waar je nu achter de schermen mee bezig bent en dat je wilt verkopen).

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id – korte video

Maak een korte video, bijvoorbeeld als je in de auto zit of buiten loopt. Andere setting 
dan je live stream. Tease wat er volgende week komt voor onderwerp. Als je hier last 
van hebt, dan ga je dit fantastisch vinden!

Vrijdag Sales Facebook live LIVE: Doe een Facebook live over het onderwerp van deze week. Geef een aantal 
waardevolle tips / inzichten en deel een CTA naar je salesproces (bijvoorbeeld via je 
emailfunnel) of direct naar een salespagina. 

Zaterdag Engagement Leuk Vraag iets voor de leuk. Bijvoorbeeld: Zelfpromotie zaterdag. Volgen we elkaar al op 
Instagram? Deel hier jouw Instagram profiel en volg elkaar :-)

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 5: 
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Maandag     Dinsdag    Woensdag   Donderdag    Vrijdag       Zaterdag    Zondag
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Maandag     Dinsdag    Woensdag   Donderdag    Vrijdag       Zaterdag    Zondag
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Uitwerking voorbeelden
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Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Vraag: wat vind jij van...

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie -
storytelling

Storytelling. Relateer aan waar je klant nu staat. Laat zien dat je hen begrijpt. Laat weten 
dat het niet aan hen ligt en wat je in plaats daarvan kunt doen. Eventueel CTA voor opt-
in. 

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id - casestudy

Laat zien wat er mogelijk is door het succes van anderen te delen waar je doelgroep zich 
mee kan identificeren.

Vrijdag Sales Facebook live LIVE: Doe een Facebook live over het onderwerp van deze week. Geef een aantal 
waardevolle tips / inzichten en deel een CTA naar je salesproces (bijvoorbeeld via je 
emailfunnel) of direct naar een salespagina. 

(Wat het beste werkt in je groep is het aanbieden van een laaggeprijsd product en 
daarna upsellen)

Zaterdag Engagement Leuk Vraag. Bijvoorbeeld. Zelfpromotie Zaterdag. Waar ben jij het meest trots op in je 
business? (geen links)

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 1: start vanuit strategie 
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Content inplannen & review

Content onderwerp week 1: start vanuit strategie 
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Content inplannen & review

Content onderwerp week 1: start vanuit strategie 
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Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Vraag: wat vind jij van...

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie -
storytelling

Verhaal over dagelijkse frustratie die je had toen je begon en waar je nu dankzij jouw 
methode of oplossing geen last meer van hebt.

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id – in de media

In de media: deel een artikel, blog post of als je in een podcast te gast was. Deel de 
belangrijkste inzichten om waarde te geven. Als het een audio is dan kun je bijvoorbeeld 
aangeven op welke minuut het interessant is voor hen.

Vrijdag Sales Facebook live LIVE: Doe een Facebook live over het onderwerp van deze week. Geef een aantal 
waardevolle tips / inzichten en deel een CTA naar je salesproces (bijvoorbeeld via je 
emailfunnel) of direct naar een salespagina. 

Zaterdag Engagement Leuk Vraag iets voor de leuk. Bijvoorbeeld: Deel een app of tool waar je echt niet zonder kunt!

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 2: activeren (engagement)
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Content inplannen & review

Content onderwerp week 2: activeren (engagement)
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Content inplannen & review

Content onderwerp week 2: activeren (engagement)
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Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Hoe lang doe je al XYZ? Wat wil je weten...?

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie -
storytelling

Benoem een angst van jouw ideale klant. Waarom hebben mensen er last van. Wat 
betekent het echt en deel jouw verhaal of dat van iemand anders. Benoem ook wat het 
kost en wat het je oplevert als je deze angst loslaat. 

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id – quote

Deel een quote van jezelf uit je Facebook live en vraag wat je leden en/of volgers ervan 
vinden. Maak een mooi plaatje in Canva.

Vrijdag Sales Facebook live LIVE: Doe een Facebook live over het onderwerp van deze week. Geef een aantal 
waardevolle tips / inzichten en deel een CTA naar je salesproces (bijvoorbeeld via je 
emailfunnel) of direct naar een salespagina. 

Zaterdag Engagement Leuk Vraag iets voor de leuk. Bijvoorbeeld: Ik ben op zoek naar een leuk GIF-je om een succes 
te vieren. Kun je me helpen door hieronder een GIF-je te delen dat jij zou kiezen?

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 3: groeien en bloeien
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Content inplannen & review

Content onderwerp week 3: groeien en bloeien
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Content inplannen & review

Content onderwerp week 3: groeien en bloeien
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Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Dit of dat? Als het gaat over ... ben je dan meer een ... persoon of een ... persoon?

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie Deel 3 waarheden en een leugen. Denk goed na over welke waarheden je kiest en welke 
leugen. Focus op connecten, geleende autoriteit, het feit dat je ook maar gewoon een 
mens bent die dingen overkomt die jouw doelgroep ook overkomen. (Zie berichten 
bibliotheek voor mijn 3 waarheden en een leugen voorbeeld)

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id – omdraaien

Deel een inzicht. Adresseer belangrijke vragen die jouw ideale klant ervan weerhouden 
om actie te ondernemen. Laat ze ook zien wat er mogelijk is als ze dat wel doen.

Vrijdag Sales Autoriteit Deel een case study of interview met een klant van je. Als ze zich erin herkennen, 
kunnen ze naar XX pagina gaan om bijvoorbeeld een gratis kennismakingsgesprek aan 
te vragen of om direct te kopen.

Zaterdag Engagement Leuk Vraag iets voor de leuk. Bijvoorbeeld: Deel hieronder een leuk GIF-je dat staat voor wat 
jij doet. Laten we bij elkaar raden in welke branche diegene werkt. Degene die de 
meeste antwoorden goed heeft wint.

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 4: verdienen (sales en conversies)
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Content inplannen & review

Dag Type content Hoe Omschrijving

Maandag Engagement Onderzoek Polletje. Deel 4 opties voor bijvoorbeeld een titel van een training of product of dienst 
die je aan wil bieden. Gebruik niet de poll functie maar vraag ze het cijfer te delen. (voor 
meer engagement)

Dinsdag Tip of strategie Leads – Opt-in Gerelateerd aan onderwerp van deze week

Woensdag Engagement Connectie -
storytelling

Storytelling. Deel wat er nodig is om succesvol te zijn of een bepaald resultaat te 
behalen, benoem kenmerken van jouw ideale klant en waarom ze da resultaat hebben 
behaald. Tease alvast naar iets leuks wat eraan komt (bijvoorbeeld een gratis weggever 
of het product waar je nu achter de schermen mee bezig bent en dat je wilt verkopen).

Donderdag Engagement Geloofwaardighe
id – korte video

Maak een korte video, bijvoorbeeld als je in de auto zit of buiten loopt. Andere setting 
dan je live stream. Tease wat er volgende week komt voor onderwerp. Als je hier last 
van hebt, dan ga je dit fantastisch vinden!

Vrijdag Sales Facebook live LIVE: Doe een Facebook live over het onderwerp van deze week. Geef een aantal 
waardevolle tips / inzichten en deel een CTA naar je salesproces (bijvoorbeeld via je 
emailfunnel) of direct naar een salespagina. 

Zaterdag Engagement Leuk Vraag iets voor de leuk. Bijvoorbeeld: Zelfpromotie zaterdag. Volgen we elkaar al op 
Instagram? Deel hier jouw Instagram profiel en volg elkaar :-)

Zondag Improvisatie Deel iets wat je opvalt deze week, zet een community lid in de spotlight, etc.

Content onderwerp week 5: start vanuit strategie 
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Content maken en reviewen J


