1. A-MERK (Naam & bedrijfsnaam)

2. KERN (Jij in 2 woorden, jouw bedrijf in 2 woorden) \\;(E)EJE/)\I/E(SPIIDILTGCEHN

1. A-MERK

2. KERN

3. DIK

4. PIIN/MEDICIIN/FIIN
5. VRAAG

3. DIK (De Ideale Klant ©)

6. ZEEP!

4. PIIN (probleem) 4. MEDICIJN (oplossing) 4. FIIN (resultaat)

5. VRAAG? (wat, hoe, wie?)

6. ZEEP! (Zin. Energie. Enthousiasme. Passie)

Hoe ziet de ander jouw “Zin"?

Hoe voelt de ander jouw "Energie”?

Hoe hoort de ander jouw "Enthousiasme”?
Hoe ervaart de ander jouw "Passie”?
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