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! t tvrijer In 2018 werd hij bekroond met
njemeerge de CrossBorder Award, een prijs
envandere vanonlinemarketingspecialist
Dexporten onlineretailplatform
o r s schreef I'winkle voor de snelst groeiende
ratis boek ‘N onderneminginzijn soortin
pAmazon Nederland.
Met | k.l Bedrijfsmatigging hetgoed,
helpt hij onderneme maar toch begon hette knagen
er bij Urlings. ‘Elke week hetzelfde is
niet mijn kracht. Ik ben creatief,
wil nieuwe dingen bedenken.'
Daar kwam bij dat zijn bijzondere
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positie verdween. ‘Mensen gingen
steeds meer rechtstreeks kopen
via AliExpress, het best bewaarde
geheimvan e-commerceonderne-
mers zoals ik. In een pijnlijke peri-
ode van anderhalfjaar besloot ik
mijn hele voorraad uit te verkopen
en hetroerom te gooien.'

Vrieskist met ijswater

De 2000 producten bracht hij terug
naar één merk met een handvol
producten: een fietstas, rugzak en
schoudertas ineen, in twee maten
endrie kleuren. Plus ledfietsver-
lichting en fietsverlichting op
batterijen. In Chinais Urlings zijn
eigen fabriek aan het opzetten en
zijn personeel bestaat nu uit een
onlineteam van freelancers: een
Amazon-manager in Barcelona,
een audio-editorvoorzijn podcast

op de Filipijnen, een vrouw uit Chi-
nadie daar alles regelt. ‘Het heeft
mijn leven lichter gemaakt en ik
kan weer creatiefzijn. Uitvinden
hoe TikTok werkt bijvoorbeeld.'
Ooit was zijn droom om een ‘on-
dernemer op slippers’ tezijn. Om
als een digitale nomade op welke

plek ook terwereld te kunnen
ondernemen. Dat leek te lukken.
In 2012 stapte hij metzijn vriendin
op de trein voor een wereldreis.
Rusland, Mongoli¢, Japan, de F
pijnen ... vijftiglanden bezochten
ze. ‘Op kantoorverdienden ze het
geld, ik gaf het uit. Maar op een

dagbesloot Google mijn adver-
tenties van iPhone-hoesjes erafte
halen. Je mag hetwoord “iPhone”
nietgebruiken, dusik hadvan de
ieen lgemaakt.’ Dat trucje werkte
niet meer. 'Ik verloor een substan-
tieel deel van de omzet.'

Urlings heefteen hoop lessen ge-
leerd in de veertien jaarwaarin hij
mete-commerce bezigis. Tk heb
lang in de fastlane geleefd van lol
makenen business doen, maardis-
cipline en efficiéntie zijn intussen
hard nodig voor het wereldwijde
spelvan Amazon. De concurrentie
is moordend, het gros overleeft het
niet." Hij heeft zijn eigen methode
om te overleven. Zijn drie kinderen
zien hunvader regelmatig gillend
in een zelfgemaakte vrieskist met
ijswater zitten. ‘Goed voor een hel-
der hoofd en een bom energie.”

Bas Urlings, ondernemer
op slippers van DisQounts
International en oprichter

van e-commerce-opleiding
Plazatalk. Verwachte omzet
2020: 5 miljoen euro.
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