
Je investering terugverdienen! 
 
Hey topper,  
 
Ja je leest het goed, vanaf nu kan je je investering terugverdienen! 
 
Je hebt een goede keuze gemaakt om in jezelf te investeren en lekker 
bezig te gaan met social media. Of dit nou voor je eigen Instagram 
page of die van je bedrijf is, of dat je de opleiding tot social media 
manager volgt. Je bent goed bezig! 
 
In dit korte maar krachtige E-Book/stappenplan lees je hoe jij je 
investering terug kan verdienen en geven wij je meerdere bewezen 
strategieën zodat jij dit succesvol kan doen. 
 
Wat ga je doen? 
 
Start als affiliate! Wat doet een affiliate zal je nu misschien wel 
denken.. Een affiliate promoot producten of diensten van andere 
bedrijven op verschillenden manieren en verdiend hier geld mee per 
sale. (Dus per aankoop die via jou komt). 
 
Dit kan vanaf nu ook bij ons. Waarschijnlijk ben je lekker aan het 
knallen of al klaar met een of meerdere cursussen en ben je erg 
enthousiast (hopen wij hihi).  
 
Door een of meerdere producten van ons (Bettersocials & 
Bettersocialsacademy) te aan te bevelen, onder de aandacht te 
brengen of te promoten kan je best lekker verdienen. Zo kan je je 
investering supermakkelijk terugverdienen! 
 
Wat verdien je bij ons als affiliate? 
 



Per sale die via jou komt ontvang jij 20% tot 30% van de prijs van het 
product wat iemand via jou aanschaft. (Prijs is afhankelijk van welk 
product je verkoopt). 
Wij bieden de mogelijkheid om eerst een gratis call te doen voor 
iemand de aankoop doet. Wat je dan doet is mensen doorverwijzen 
naar Ilse om een gesprek in te plannen. Maar lukt het jou om iemand 
binnen te halen zonder eerst een call met iemand uit ons team te 
doen, krijg je een bonus van 10%. (Geld alleen voor de 
groteretrajecten). 
 
Hier hebben wij een link met info over wat je precies verdiend met 
welk product: 
https://bettersocialsacademy.nl/affiliate/ 
 
Hoe ga je dit doen? 
 
Stap 1: Kies een product die je onder de aandacht wil brengen. 
Waarom 1? Het is belangrijk om gericht te werk te gaan en het zijn 
best verschillende producten dus focus je op 1 tegelijk. 
 
Stap 2: Kies een manier waarop je dit product wilt gaan verkopen of 
onder de aandacht wil brengen. Voorbeelden en inspiratie vind je 
onder in dit “E-book”. 
 
Stap 3: Start hiermee en zorg dat mensen bij Ilse terecht komen. * 
 
*Wij werken NIET met affiliates links. Waarom? Wij willen nog niet 
echt de massa in met affiliates en het komt te “verkoperig” over als je 
dit doet met links. Het converteert (verkoopt) een stuk beter als je 
iemand doorverwijst naar Ilse of de gewone betaalpagina stuurt als je 
iemand al overgehaald hebt. 
 
De werkwijze: 
 



Je hebt wat mensen die interesse hebben, maar hoe nu verder? Het 
werkt het beste om even te praten met iemand via Instagram, 
WhatsApp, Mail, Zoom et cetera en alle vragen weg te nemen door 
over je ervaring te vertellen of te vertellen over de informatie over de 
producten. 
 
Als je merkt dat iemand enthousiast is kan je zelf proberen te 
verkopen door de link van de betaalpagina te sturen. Als je merkt dat 
iemand nog wat twijfels heeft, stuur je degene door naar Ilse haar 
Instagram (@ilsekwant_ of @bettersocials). Dan zullen wij het verder 
oppakken en zorgen dat degene op een call komt. 
 
Hoe weten wij wie via wie komt en hoe kan je 
checken hoeveel je verdiend hebt? 
 
Dat is dus een nadeel dat wij niet met affiliate links werken, daarmee 
kan je dit namelijk allemaal zien. Maar wij hebben hier een ander 
handig trucje voor.  
 
Wat je doet als je iemand hebt doorgestuurd naar Ilse haar 
Instagram: 

- Stuur ons per mail (info@bettersocials.nl) wekelijks een lijst 
met de Instagram-namen van de personen die je doorstuurt. 
Wij houden alle gesprekken bij en zo weten we wie via wie 
komt. (Als je een week niemand hebt doorgestuurd hoef je dit 
niet te melden). 

- Wij doen de rest en stellen je op de hoogte als de klant binnen 
is. Dan kan jij je factuur sturen zodat we jouw commissie 
kunnen betalen. * 

- Om te checken of alles goed is bijgehouden vanuit onze kant, 
kan je de mensen die je hebt doorgestuurd vragen of ze 
bijvoorbeeld al een call hebben gehad. Zo kan jij checken of er 
transparant gecommuniceerd is. 

 



Wat doe je als je iemand hebt binnengehaald en hebt laten 
bestellen: 
- Stuur ons een mail (info@bettersocials.nl) met de naam van 

degene die besteld heeft en zet er bij wat degene besteld heeft. 
Dan kunnen wij dit checken en je uitbetalen. * 

-  
*Het is belangrijk dat je bij de KVK staat ingeschreven zodat je een 
factuur naar ons toe kan sturen. Om betaalde samenwerkingen te 
doen of social media manager te worden moet je je ook inschrijven. 
(En als je een bedrijf hebt sta je als het goed is ook al ingeschreven).  
 
Hier volgen wat voorbeelden van hoe je dit kan 
aanpakken: 
 

- Heb je een blog? Schrijf hier een artikel over. 
- Zet hier iets over op social media, deel je ervaring over de 

cursus/opleiding die jij gevolgd hebt. 
- Zoek bedrijven op Instagram waarvan je ziet dat de Instagram 

wat beter kan. Tip ze vervolgens over de Betterbusiness cursus. 
- Zet een poll op je Instagram of Facebook story of iemand 

bijvoorbeeld online geld wil verdienen, het leuk lijkt om social 
media manager te worden of te groeien op Instagram. Stuur 
vervolgens iedereen die gedrukt heeft een bericht en ga het 
gesprek aan. (Tip: Houd alles bij, dus schrijf namen op van 
mensen die interesse hebben zodat je niemand kwijtraakt). 

- Maak TikToks over een onderwerp die met je gekozen product 
te maken hebben en sluit je video af met dat mensen je 
bijvoorbeeld een bericht kunnen sturen voor meer informatie. 

- Doe een oproep op social media dat je op zoek bent naar 
bijvoorbeeld iemand die veilig online geld wil verdienen of 
bijvoorbeeld wil groeien op Instagram. Ga ook hier met 
iedereen die reageert het gesprek aan. 

 
Wil je sparren over hoe je dit succesvol kan toepassen en je 
investering eruit halen of hier misschien wel een heel nieuw 



businessmodel van kan maken? Stuur Ilse dan even een dm op 
Instagram.  
 
Mocht je nog overige vragen hebben, stuur dan een mailtje naar 
info@bettersocials.nl of een DM naar Ilse. 
 
Succes! 
 
 
 


